AD RES CONSEIL

rations concrétisées dont la troisiéme, 1a cession du lyonnais La Ronde des Services, fera l'objet d'un article dans le prochain
numséro. Du cdté des contreparties privilégiées, on retrouve, a I'image des tendances actuelles du marché, un fonds d'investis-
sement sectoriel en guéte de beaux dossiers et un acheteur industriel engage dans une stratégie de croizsance externe.
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Ad Res Conseil conduit la cession de Tibtech Innovations

Missionne par Guillsume Tiberghien, 85 ens, dirigeant actionnaire de la sociste
Tibtech Innovations depuis 2008, pour trouver un snccesseur & son sftaire de
fzbrication de fils et iseus pour les smmart textiles et composites, Roland

& Vacheron, I'snimsteur du cabinet de rapprochement Ad Bes Consall, svest une
feuille de route exigesnte : trouver le mouton & cing pattes qui =0t en cepacits de
donber les movens & Tibtech Inmovstions de s imposer comme un sctenr
mcontournable de ss spécialite. Approche par plusieurs scquereurs, le cédant a
donné sa préférence & Hilal Fetouhi, un docteur en chimie auteur de 14 brevets
qui a un important historique dans Findustrie =t les noovelles technologies. Ce
dernier immvestit s travers de ComCaptor Ventures, un fonds d'mvestissement
MEPmaam&ng-EparEhlalFHnuhaHJe&n—ChnstephePsmqmubIedeasegm&n:sd&m&nﬂm
presentant des opportunités de croissance exteme. = Je ne doute pas une seule seconde de Is capadité du
reprensur a accelérer fortement le développement 2t le changement d'échelle de nos nombrews projets en
pours » ga felicite Guillaume Tiberghien. Actevr tres opérationnel dans s prise de perficipetions majoritaires
dans des PMI prézentant un fort potentiel de croissance, Hilal Fetouhi £'=st donne 4 ans pour fsire changer de
taille l'entreprise nordiste basée 8 Roncg

ik et SCCOMpagne I!':.Eltl'glI Energy dans sa stratégie de croissancea axtarne

Engage dans une stratégie de build-up depuis deux sns,
Sebastien Zriem, dirnigeant de la sociste Kabi Fnergy, vient de
finsliser In reprise de Est Habitat 55 (22 Mauros de CA 15
Lk ‘ salmriés). Hasé dans Is Meuse an carrefour de s Moselle et de
il . 1= Meurthe st Moselle, ce fabricant de fenéires et de portes en
{ PVT, zhiminium et bois = 51 se developper fortement tout en
maintenant un niveau de rentabilité Seve. Une oible qui

; . cofTespondait en tout point sux sttentes du reprensur, en
quéteduppﬂmmﬁdemmeapmmmdmnmmmmgw-ELHEI:EL-:I]:-E&EE-EE
d'un fort ancrage régional et d'uns tres belle notoriste, arguments ce demier. Je chercheis une entreprise svec
une histoire qui possédadt une image de gualité et svait un potentiel de croissance. soit géographigus soit par
diversification d'activités connexes. Est Habitsl représente 3 elle seule toos les criteres espéres. »
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